VIN

Konkurrencen er benhard og kampen om at vinde saelgernes gunst er starre
end nogensinde. Digitalisering, Facebook og meget mere, betyder at kamp-
pladsen kreever nyteenkning for at "rdbe potentielle seelger op” og mod til at
afpreve nye argumenter og veerktgjer pa vurderingerne.

Nagglen til at blive spurgt mere og vinde flere sager handler om DIFFEREN-
TIERING - FORSKELLEN PA JER OG DE ANDRE MAGLERE | BYEN. Der er to
alt-afgerende forudseetninger for at @ge salget. Du skal sparges mere (flere
handtag!) og du skal vinde flere af de sager du gar ud pa. Vidste du at blot 1
ud af 3 seelgere veelger maeglere, pa grund af pris og saleer.

Vores oplevelser pa mere end 1000 salgsvurderinger i de seneste 15 ar,
viser at de maeglere der vinder markedsandele gar en forskel.

| Meeglerakademiet arbejder vi i dag sammen med meeglere i hele landet,
der har opnaet en unik position i byen ved at differentiere sig i telefonen, pa
V1 og V2 madet og i opfalgningen.

Skarpere vurderinger er opdelt i 2 halvlege, kan gennemferes pa 1/2 eller
allerbedst pa 1 dag, herunder:

1. HALVLEG - DE MZGLERE DER VINDER GOR EN FORSKEL
Her far | landets bedste inspiration med mange konkrete eksempler pa
meeglere, der virkelig skiller sig ud og differentiere, sig i kontakten med
seelgerne.

3 timer spackket med gode ideer, inspiration til nye innovative tiltag og
veerktajer til at skabe veerdi og gare en forskel overfor seelger.

D MERE!

WORKSHOP 0G TRANING

3-4 LEKTIONER

2. HALVLEG - HVORDAN GOR | EN FORSKEL?
Her arbejder vi med HVORDAN | fremadrettet differen-
tierer jer og bliver endnu skarpere i alle kontakter med
seelgerne og HVORDAN | kan blive spurgt endnu.

Undervejs i workshoppen traeffer | beslutninger om de
indsatser, der skal planleegges og gennemfares, for at
blive spurgt mere og vinde flere sager.

3 spargsmal | kan stille jer selv i butikken er “Hvordan
ger vi en forskel | alle kontakter med seelger? Hvordan
skaber vi veerdi i alle kontakter med seelger? Hvordan
differentierer I jer fra de andre meeglere? De 3 spargs-
mal kan | alle svare pa efter workshoppen, og | er ogsa
enige om, hvardan | gar.

- F& veerktgjer, inspiration og treening i at:

« Skabe veerdi overfor seelger

= Differentiere jer i forhold til jeres konkurrenter
« Vinde mere

- Afslutte mere effektivt

« Gennemfare Mini V1

- V1 strategi - n@glen med hjem

« V1 og V2 strategier (forberedelse,gennemfarelse,
opfalgning)

» Seelge dig selv, din butik og keeden

Ring til os pa telefon 71 999 299
Hyldehavevej 4 - 2800 Lyngby - info@maeglerakademiet.dk

INVESTERING:

Kr. 15.000 + moms, for workshop

pa en HALV DAG i tidsrummet

09.00 - 18.00.

Kr. 20.000 + moms, for workshop pé en
HEL DAG i tidsrummet

09.00 - 18.00.

Heri er inkluderet formade.
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