DISC

4-8 LEKTIONER

WORSKHOPS

Der er ikke to kunder, der er ens — derfor skal de heller ikke behandles
ens. Extended DISC er uden tvivl markedets mest anerkendte og effektive
veerktgj til at afdeskke dine steerke sider og udviklingsomrader i dialogen
med forskellige kundetyper.

Vi har “oversat” DISC tankegangen til meeglersprog og giver dig praktiske
veerktgjer til at styrke din kommunikation og gennemslagskraft i kontakten
med kabere, saelgere og kollegaer. Pa fa timer far du mere indsigt om dig
selv og dine kunder - end du troede muligt. Her har vi beskrevet mere om

de forskellige DISC forlgb, investering og aller vigtigst — hvad du kan fa ud af

at implementere DISC tankegangen og veerktejerne i butikken.

UDBYTTE
« LAS dine kabere og seelgere bedre
AR at tackle forskellige kundetyper
TILPAS dit kropssprog og kommunikation
@G din personlige gennemslagskraft
HJZALP dine kabere og seelgere med at treeffe beslutning...hurtigere
OPNA mere tilfredse kunder og kollegaer
S/ALG MERE og FA MERE TIL SALG!

Lees mere om programmet pa www.maeglerakademiet.dk

DISC WORKSHOP 1

FOR TEAMET

Det unikke ved "DISC Workshop 1 - for teamet” er, at du og dine kollegaer
far et steerkt feslles veerktej, der preecis viser, hvordan | skal tackle forskel-
lige typer kabere og seelgere - sé jeres kommunikation rammer plet! Der
er intet bedre end at fole sig forstaet — det er det dine kunder vil ha’ - og
det kan du give dem, nar du forstar, hvilken type de er. Du far ligeledes
veerdifuld indsigt i dine kollegaers profiler, sa du i endnu hgjere grad kan
veere med til at sikre en effektiv kommunikation og et godt samarbejde i
hverdagen.

Varighed: 3 timer

DISC WORKSHOP 2

S/ZLG MERE

Denne workshop er praktisk treening i at genkende de forskellige DISC
kabertyper og selge til dem. Treeningen tager udgangspunkt i forskellige
relevante kebersituationer, lige fra fremvisningen til forhandlingen med de
forskellige kabere. Vi treener de kundesituationer i mener er sveerest, og |
far veerktajer til motivere og pavirke de forskellige typer kabere positivt. |
leerer at hjeelpe de forskellige kundetyper med at treeffe beslutning og styre

mod afslutning. Skoleleereren, ingenigren, direktaren, peadagogen og alle de

andre kunder bliver en “sport” for dig efter workshoppen - gleed dig.
Varighed: 3 timer

Ring til os pé telefon 71 999 299
Hyldehavevej 4 - 2800 Lyngby - info@maeglerakademiet.dk

DISC WORKSHOP 3

FA MERE TIL SALG

Denne workshop er praktisk treening i at genkende

de forskellige DISC seelgertyper med henblik pa at fa
boligen til salg og @ge din hitrate. Treeningen tager
udgangspunkt i de ting, du kan og bar sla pa overfor de
forskellige seelgertyper. Vi treener de seaelgersituationer,
I mener er sveerest, og | leerer at anvende ord og
kropssprog, der gger tilliden til dig som meegler og din
personlige gennemslagskraft overfor alle seelgertyper —
ogsa dem, du ikke har det s& godt med i dag.
Varighed: 3 timer
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INVESTERING

Investeringen i DISC workshops udger kr. 15.000
+ moms pr. workshop, heri er inkluderet formade,
hvor vi drafter, det du @nsker at opna med DISC
treeningen. Vi vil meget gerne sammensaette

et DISC forlgb, der matcher din(e) forretning(er)
og de medarbejdere, du gnsker skal deltage i
forlabet.

Aftales og bekreeftes de 3 DISC workshops (1-3)
pa samme tid, udger den samlede investering kr.
30.000 + moms.

Ikke inkluderet er DISC profiler og personlig
tilbagemelding, der afregnes pr. medarbejder.
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